MAS UNIVERSIDAD

Programa FORMACION DE FORMADORES

Martes 17 Miércoles 18

Maodulo/Horario

09:00 - 11:00
PONENCIA

11:00 - 12:45
TRABAJO EN
GRUPOS

Introducciény
Fundamentos del Plan de
Negocios

Introduccion a la Metodologia:
De laidea a la empresa.

Temas: Mision, vision, valores
corporativos y esquema de
modelo de negocios.

Definicion y desarrollo del plan
de negocio

Actividad: Elaboracion del
modelo de negocioy
presentacion inicial del plan.

Planificaciony

Marketing

Introduccion al Marketingy
Marketing Digital.

Temas: Desarrollo del plan
de marketing y comercio
electronico en Chile

Disefio de un Plan de
Marketing.

Actividad: Elaboracion de
estrategias de marketing
digital y tradicional.

UNIVERSIDAD CATOLICA
DE MURCIA

EstructuraJuridicay
Financiera

Formas juridicas y fiscalidad
en Chile.

Temas: Desarrollo de un plan
financiero y opciones de
financiacion.

Elaboracion del Plan

Financiero.

Actividad: Calculo de
presupuesto y analisis de

necesidades de financiacion.

Jueves 19

Innovacion y Creatividad
en la Empresa

Innovacion y herramientas
creativas en la empresa.

Temas: Analisis de empatia,
tormenta de ideas, técnicas de
innovacion.

Creacion de estrategias
innovadoras.

Actividad: Aplicacion de
técnicas creativas y analisis de
mapas de empatia.

Camaras

Fundacién INCYDE

Calendario

Estrategia Empresarial y

Herramientas de Analisis

Estrategia empresarial: Analisis DAFO y
CAME

Temas: Desarrollo de cronograma de

implementacion y toma de decisiones
estratégicas.

Analisis CANVAS.

Actividad: Elaboracion de un
cronograma y planificacion estratégica.

13:15-15:00
EXPOSICION EN

GRUPOS

Elevator Pitch de cada grupo.

Debate y analisis del modelo de
negocio de cada grupo.

Presentacion del Plan de
Marketing.

Debate sobre estrategias de
marketing digital y e-
commerce en el contexto
chileno.

Presentacion del Plan
Financiero.

Debate sobre las opciones
de financiacion y viabilidad
financiera.

Presentacion de Estrategias de
Innovacion.

Debate sobre la
implementacion de ideas
innovadoras y creativas.

Presentacion de la Estrategia y
Cronograma.

Debate final sobre las estrategias
planteadas y analisis de viabilidad.
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